
 
 
 
 

 
 

Corso On Line 
Gestione delle Reti di Vendita  

  

con rilascio  

Attestato di Partecipazione  

  

  

Piano formativo (6 lezioni): 
 

• La Funzione Vendita 

• Tipi di struttura di una rete di vendita 

• La selezione ed il tipo d'inquadramento del personale di vendita  

• Definizione del potenziale di mercato e delle quote 

• Definizione delle zone di vendita 

• Definizione degli obiettivi commerciali  

• Budget previsionale  

• Assegnazione delle quote  

• Definizione degli indici di performance  

• Analisi dei risultati di vendita  

• Interventi correttivi  

• Tecniche di motivazione del personale di vendita  
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